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Dlaczego
sprzedaz???

Bo kazde przedsiebiorstwo cos sprzedaje

Bo kazdy z Was bedzie cos sprzedawat



Dlaczego handel???
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15,5 % PKB Polski tworzone przez handel

2 mln oséb pracuje w handlu detalicznym i hurtowym (ok. 15% ogétu

zatrudnionych)



W ostatnich latach mozna zaobserwowac
w Polsce

Nieprzerwany wzrost powierzchni sprzedazowej sklepow
Ciggte i dynamiczne zmiany sytuacji rynkowej

Rosngcg wydajnosc i ekspansje duzych sieci detalicznych

S N

Niezbednos¢ handlu i sprzedazy, przede wszystkim w branzy
spozywczej, najlepiej widoczng w dobie pandemii SARS-Cov 2

5. Gwattowny rozwoj rynku e-Commerce

Wszystko to oznacza staty przyrost miejsc pracy
w zarzgdzaniu sprzedaza (w handlu i produkcji) -
dla osob szukajgcych ambitnych wyzwan



Wsrod najwiekszych pracodawcow w Polsce znajdujg sie liczne
nowoczesne sieci handlu detalicznego —
np. wg Listy 500 Rzeczpospolitej (2021)
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Wedtug badan branzami, na ktore w okresie 3-5 lat zapotrzebowanie na
pracownikow bedzie najwieksze s3:

Plany wzrostu zatrudnienia w 2022 roku wedtug branz (%):

T
Sprzedaz
Finanse i ksiegowosc
Obstuga klienta
Produkcja
HR
Logistyka
Inzynieria
Marketing, PR i komunikacja
e-Commerce i digital



ZAWODY | ZAROBKI

wg Raportu ptacowego HAYS na 2022 .
oo~ T

Dyrektor Sprzedazy/ Operacyjny 22000 27 500 44 Q00
Dyrektor Kolekcji/ Zakupow (branza odziezowa) 15000 20 000 25000
Konstruktor Odziefy 7000 B 500 10 000
Technolog Odziezy 6 000 7000 9000
Kierownik ds. Sprzedazy Detalicznej 15000 18 000 25000
Kierownik Marki/ Produktu 12 000 18 000 25000
Kierownik ds. Planowania Asortymentu 13000 17 000 20000
Dyrektor Marketu (hipermarkety) 10 000 16500 22 000
Kierownik e-Commerca 14 500 12 000 24 000
Kierownik Marketingu Internetowego 14 500 18 000 24 000
Regionalny Kierownik Sprzedazy 8000 13000 17 000
Kierownik Visual Merchandisingu 7000 12 000 14 Q00
Kierownik Marketingu | PR 12000 15 000 20000
Kierownik ds. CRM 10 000 14 000 16 000
Kierownik ds. Social Media 10 000 14 000 16 000
Analityk e-Commerce 9 500 12 000 15 000
Specjalista ds. Marketingu Intermetowego 8000 10000 12 000
Specjalista ds. e-Commerce 8000 9000 10 000
Kupiec (branza odzietowa) & 500 8000 10 000
Specjalista CRM 7000 8500 o000

Specjalista SEM/ SEQ




/AWODY i ZAROBKI
wg Raportu ptacowego HAYS na 2022 .

Digital Graphic Designer 7000 8 000 9 500
UX Designer/ Web Designer 9000 12 000 16 000
Projektant Odziety 6000 7000 9 000
Alokator/ Specjalista ds. Planowanla Asortymentu & 000 & 500 & 500
Kierownllk Sklepu (branza odziezowa) 5500 & 000 9000
Zastepca Kierownika Sklepu (branza odziezowa) 5000 5500 & 000
Sprredawca (branka odzierowa) 3500 4 300 5000

* Miesieczne wynagrodzenie PLN brutto na danym stanowisku (peben etat)
** Najczescie) oferowane wynagrodzenie na danym stanowisku

Dane do raportu placowego zostaty uzyskane na podstawle rekrutacl przeprowadzonych przez Hays Poland w 2021 .



Studia | stopnia




Specjalnosc¢ ksztatci ekspertow w zakresie
nowoczesnych metod sprzedazy
uwzgledniajgc wspoifczesne tendencje
W zarzadzaniu przedsiebiorstwem.

Ksztatci rowniez specjalistow w zakresie:
tworzenia od podstaw i reorganizacji
dziatéw handlowych, wprowadzania

nowoczesnych rozwigzan organizacyjnych
uwzgledniajgc koncepcje marketingu

relacyjnego, zintegrowanego tancucha
wartosci oraz najnowszych metod pomiaru
efektywnosci proceséw sprzedazy
i dystrybucji




PRZEDMIOTY specjalnosciowe (I)

»Analiza i prognozowanie sprzedazy
»E-commerce

»|T w zarzadzaniu sprzedaza
»Merchandising

»Metody i techniki sprzedazy
»Negocjacje handlowe

»Prawna ochrona konsumenta w UE
»Zarzadzanie sprzedaza wielokanatowa
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Program specjalnosci gwarantuje
zdobycie specjalistycznej wiedzy
z zakresu marketingu, logistyki, badan
marketingowych, negocjacji, prawa
oraz zastosowania informatyki
w handlu




PRZEDMIOTY specjalnosciowe ()

» Logistyczna obstuga handlu

»Qrganizacja i sztuka sprzedazy

»Rachunkowos$¢ w przedsiebiorstwie handlowym
»Prawne aspekty procesu sprzedazy
»Zarzadzanie zespotem sprzedazowym
»Zintegrowana sprzedaz internetowa




WIECEJ INFORMACII

Katedra Handlu i Instytucji Rynkowych
pok. 212, Paw. A
ul. Rakowicka 27
tel. 012/293-52-83

khir@uek.krakow.pl
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