SPECJALNOSC:

ZARZADZANIE
SPRZEDAZA




Zainicjowana przez: KATEDRE HANDLU
| INSTYTUCJI RYNKOWYCH




Dlaczego
sprzedaz???

Bo kazde przedsiebiorstwo cos sprzedaje

Bo kazdy z Was bedzie cos sprzedawat



Dlaczego handel???
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15,5 % PKB Polski tworzone przez handel

2 mln oséb pracuje w handlu detalicznym i hurtowym (ok. 15% ogétu

zatrudnionych)



W ostatnich latach mozna zaobserwowac
w Polsce

Nieprzerwany wzrost powierzchni sprzedazowej sklepow
Ciggte i dynamiczne zmiany sytuacji rynkowej

Rosngcg wydajnosc i ekspansje duzych sieci detalicznych

s W

Niezbednosc¢ handlu i sprzedazy, przede wszystkim w branzy
spozywczej, najlepiej widoczng w dobie pandemii SARS-Cov 2

5. Gwattowny rozwoj rynku e-Commerce

Wszystko to oznacza staty przyrost miejsc pracy
w zarzadzaniu sprzedaza (w handlu i produkcji) -
dla osob szukajgcych ambitnych wyzwan



Wsrdd najwiekszych pracodawcow w Polsce znajduja sie liczne
nowoczesne sieci handlu detalicznego —
np. wg Listy 500 Rzeczpospolitej (2024)

98 022 928 000 zt 15,27 %

9 25 000 37 890 000 000 zt 13,55 % AT

LeDL
13 18 785 32 452 000 000 zt 5,17 %

(@ EUROCASH

15 41 883 25 666 255 000 zt 29,62 % d in o

najblizej Ciebie
21 --- 19 805 851 000 zt 23,76 % X

z_g_l;ka
23 --- 19 225 619 000zt 37,02 &
Ab) PL

24 4 408 18 520 382 670 zt 11,44 % \\»

SPECJAL.
I 31 30 000 16 645 000 000 zf 8,98 % SRuPn RAT

OV LEWIATAN




Rekrutacja w 2024 r. najczesciej beda kierowane do specjalistow w
dziedzinie IT, sprzedazy, produkcji oraz inzynierii.

Plany zatrudnienia w 2024 roku wedtug branz (%):
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Produkcja
25%

Inzynieria
29%

Finanse i ksiegowosc
22%

Obstuga klienta

Logistyka
7%

e-Commerce i digital
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Zakupy i fancuch dostaw
3%
Marketing, PR i komunikacja

3%
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10 najozesciej wskazywanych specjalizacji. Mezliwe bylo zaznaczenie wigeej niz jednej odpowiedzi



ZAWODY i WYNAGRODZENIA
wg Raportu ptacowego HAYS na 2024 r.

Leki
bez recepty

SPRZEDAZ - FMCG

General Manager Z higieniczne 35000 45000 57000
Chief Commercial Officer \ 32 000 43 000 52 000
Dyrektor Sprzedazy s gospodarcza 25000 34 500 45000
Sales Director Modern Trade  § ¢ ar ) 25000 35000 40000
Sales Director Traditional Trade 23000 28 000 38 000
Field Force Manager 15000 20 000 25000
Dyrektor ds. Eksportu 20 000 30 000 45000
Krajowy Kierownik ds. Sprzedazy w Detalu Nowoczesnym 20000 26 000 33 000
Regionalny Dyrektor Sprzedazy 17 500 21 500 26 000
Kierownik ds. Eksportu 12 000 16 000 20 000
Kierownik ds. Kluczowych Klientéw 13000 18 000 20000
Regionalny Kierownik Sprzedazy 13000 17000 19 000
Przedstawiciel Handlowy 7 500 10 000 12 500




/AWODY i WYNAGRODZENIA
wg Raportu ptacowego HAYS na 2024 .

HANDEL DETALICZNY

Dyrektor Sprzedazy 23000 29 000 44000
Head of Retail/ Retail Manager 15500 24 000 28 000
Business Development Manager 18000 22 000 25000
Regional Sales Manager 10000 16 000 18000
Store Director (hipermarkety) 12 000 18 000 24000
Kierownik Sklepu (branza odziezowa) 6 500 8 000 9 000
Zastepca Kierownika Sklepu (branza odziezowa) 6 000 7000 8 000
Doradca Klienta (branza odziezowa) 4300 5300 6 600
Planning & Stock Allocation Manager 12000 16 000 18000
Visual Merchandising Manager 9 000 13 000 15000
Visual Merchandising Specialist 8 000 10 000 12000
Merchandise Manager 15000 22 000 24000
Brand/ Product Manager 14000 18 000 25000

Omnichannel Manager 18000 25000 32000




Studia | stopnia




Specjalnosc¢ ksztatci ekspertow w zakresie
nowoczesnych metod sprzedazy
uwzgledniajgc wspoifczesne tendencje
W zarzadzaniu przedsiebiorstwem.

Ksztatci rowniez specjalistow w zakresie:
tworzenia od podstaw i reorganizacji
dziatéw handlowych, wprowadzania

nowoczesnych rozwigzan organizacyjnych
uwzgledniajac koncepcje marketingu

relacyjnego, zintegrowanego tancucha
wartosci oraz najnowszych metod pomiaru
efektywnosci procesow sprzedazy
i dystrybucji




PRZEDMIOTY specjalnosciowe (I)

»Analiza i prognozowanie sprzedazy
»E-commerce

»1T w zarzadzaniu sprzedaza
»Merchandising

»Metody i techniki sprzedazy
»Negocjacje handlowe

»Prawna ochrona konsumenta w UE
»Zarzadzanie sprzedaza wielokanatowa



Specjalnosc¢ Zarzadzanie sprzedazg konsekwentnie
rozwija profil miedzynarodowy i przygotowuje Was
do funkcjonowania w globalnym srodowisku
biznesowym.

W ramach przedmiotu Negocjacje handlowe na
specjalnosci ,Zarzadzanie sprzedazg” macie okazje
prowadzic¢ rzeczywiste negocjacje z ich
amerykanskimi odpowiednikami z Cox School of

Business w Southern Methodist University (SMU)
w Dallas.




WIECEJ INFORMACII

Katedra Handlu i Instytucji Rynkowych
pok. 212, Paw. A
ul. Rakowicka 27
tel. 012/293-52-83

khir@uek.krakow.pl
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